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Empresas Industria

Imoéveis Companhia focano
varejo de proximidade e deseja
mais incorporadoras parceiras

HBR Realty
quer dobrar
unidades do
ComVem em
dois anos

Ana Luiza Tieghi
De Séo Paulo

Negdcio que nasceu da percep-
¢ao de que haveria um crescimen-
to das lojas em térreos de edificios,
a HBR Realty atua hoje em outras
frentes, mas quer manter a sua ori-
gem e crescer rapidamente.

A companhia nasceu da incor-
poradora Helbor em 2011, na ex-
pectativa da mudanca que veio
com o Plano Diretor de 2014 e pas-
sou a incentivar que construtoras
fizessem lojas no térreo, conheci-
das como “fachadas ativas”. Esses
espacos ndo sao contabilizados na
area maxima permitida do empre-
endimento e viram um “extra”.

A HBR idealiza e administra as
areas, que se chamam ComVem. O
segmento inclui ainda strip malls,
galerias com restaurantes e lojas.

A empresa tem atualmente 29
unidades do ComVem em opera-
¢ao e vai abrir outras seis até o final

do ano, com investimento de
R$ 140 milhdes. Até o final de
2025, ameta € atingir 64 unidades,
afirma o CEO Luiz Henrique Costa,
que veio para a HBR em fevereiro,
apos seis anos de Grupo Pao de
Acticar, como CEO da GPA Malls e
diretor de operacdes multivarejo.

AHBR desenvolve unidades do
ComVem em projetos proprios,
com a Helbor e também com ou-
tras incorporadoras, como Cyrela
e Cury. Agora, esta em busca de
novas parcerias. “Hoje estamos
mais receptivos, mas vamos ser
mais pro-ativos, estd na nossa
veia de crescimento”, diz Costa.

A companbhia prefere participar
do desenho do empreendimento,
para garantir que ele serve para
operacdo comercial. A falta de
adequacao, destaca o CEO, € um
dos motivos para a falta de ocu-
pantes em fachadas ativas. “Quan-
do estava no GPA, varias vezes
queria colocar loja em um lugar e

nao conseguia, porque nao tinha
onde descarregar caminhdo, nio
cabia equipamento, nio foi pen-
sada para aquilo”, afirma. Se fica
vazia, a loja custa para os condo-
minos ou para a incorporadora.

Costa analisa que ha potencial
de crescimento fora de Sao Paulo
para o modelo ComVem, princi-
palmente nos strip malls. “Tem
um papel de ajudar a levar a ex-
pansdo de algumas marcas para
o interior, elas podem ser anco-
ras do empreendimento”, diz.

No entanto, todo o crescimento
previsto para a HBR nos préximos

anos sera em Sao Paulo. A compa-
nhia ji tem unidades em outras se-
te cidades, e deve sair mais da capi-
tal paulista no longo prazo.

O ComVem € uma das quatro
frentes de negocio da HBR. E o seg-
mento que mais cresce na empre-
sa, mas ainda é o menos represen-
tativo em termos de receita liqui-
da: gerou 12,2% da receita da HBR
no ano passado e 14,5% no primei-
ro trimestre deste ano. Em 2022, a
area que mais trouxe receita foi a
de shoppings, com 33,5% do total.

O segmento de shoppings con-
ta com quatro ativos, 0 mais novo
deles entregue em abril, em Mogi
das Cruzes (SP), cidade de origem

CEO da HBR Realty desde fevereiro, Luiz Henrique Costa veio do Grupo Pao de Acticar e conta que encontrava em prédios lojas inadequadas para o comércio

racdo de self-storage com a marca
+Box. A HBR tem duas unidades
da +Box e prevé outras trés. O ob-
jetivo da companbhia € estabilizar
os ativos e vendé-los.

A empresa busca comprador
para seu hotel Ibis Styles, em
frente ao terminal rodoviario do
Tieté, e quer colocar a venda em
um futuro proximo o Hilton Gar-
den Inn, na Avenida Reboucas,
que fica em prédio da Helbor.

Seu terceiro hotel, o primeiro
de bandeira W, da Marriott, no
Brasil, deve ficar pronto em
meados do ano que vem. A HBR
tinha o terreno, onde ficava o
Via Funchal, e entrou como per-
mutante. Esta sendo erguida ali
uma torre de 43 andares, meta-
de de flats da Helbor e metade
hotel. Essa operacao também se-
ra vendida, segundo Costa.

O segmento de shoppings é
mais atrativo para a empresa, mas
s6 deve crescer pontualmente, diz

o executivo. “Sdo investimentos
grandes, com risco acentuado”.
Hoje, a empresa trabalha na ex-
pansdo dos centros ja existentes.

Os prédios da 3A ficaram menos
atrativos com a vacancia ainda alta
de escritorios em Sao Paulo. AHBR
quer adotar um caminho citado
por outras empresas do ramo:
apostar em escritorios pequenos,
boutique, em areas nobres.

A empresa adiou para 2024 o
inicio de uma obra da 3A na es-
quina das ruas Pedroso Alvaren-
ga e Dr. Renato Paes de Barros, no
Itaim. Ali, o motivo foi a revisio
do Plano Diretor, que permitiu
dobrar o potencial construtivo
do terreno, afirma Costa. O pré-
dio, que teria 3,5 mil m? de area
locavel passara a ter 6,8 mil m2.

A HBR abriu capital em janei-
ro de 2021 e acumula queda de
68,05% no preco da acao. Na ter-
ca-feira (12), a acdo acumulava
alta de 25,58% no ano, a R$ 5,40.

" COPEL
" Servicos

COPEL SERVIGOS S.A
CNPJ N°19.126.003/0001-02
NIRE 41300088276
SUBSIDIARIA INTEGRAL DA COMPANHIA
PARANAENSE DE ENERGIA - COPEL

EXTRATO DO ITEM 02 DA ATA DA 56° REUNIAO DE DIRETORIA
DA COPEL SERVIGOS S.A.

1. LOCAL: Rua José Izidoro Biazetto, 158, Curitiba - PR. 2. DATA: 04.07.2023. 3. MESA
DIRIGENTE: CASSIO SANTANA DA SILVA - Diretor Geral. 4. DELIBERAGAO: I. ABER-
TURA DE FILIAIS DA COPEL SERVIGCOS S.A. E CONTRATO DE COMPARTI-
LHAMENTO - O Sr. Ricardo Rothstein, coordenador do Grupo de Trabalho - GT constituido pela
Circular n° 030/2022, de 09.08.2022, apresentou o histérico de aprovagdes para a execucgdo das
UFVs Santo Antonio da Platina, Sarandi e Segredo, e a proposta de criagdo das respectivas filiais
da Copel Servigos S.A., bem como a proposta de compartilhamento de recursos humanos com
a Copel (Holding) para a continuidade das atividades de implantagdo dos Empreendimentos de
Geragao Distribuida no Parana, em atendimento ao Planejamento Estratégico da Companhia. Com
base no exposto e apds analisar a matéria, a Diretoria Reunida deliberou aprovar: i) a
criagdo, com base no previsto no inciso XV do art. 42 do Estatuto Social, de filiais da Companhia,
nos seguintes enderegos: a. Santo Antonio da Platina - Estrada Agua Branca, Km 0,550 - ERM
0082, Bairro Agua Branca, CEP 86430-000, Santo Anténio da Platina - PR; b. Sarandi - Av. Tio Ri-
bas s/n°, Area rural de Sarandi, CEP 87119-899, Sarandi - PR; e c. Reserva do Iguagu - Rua Chile
s/n°, CEP 85195-000, Reserva do Iguagu - PR; e ii) o encaminhamento, para anélise do
Conselho de Administragao, do Contrato de Compartilhamento entre a Copel Servigos S.A. e Copel
(Holding) visando a execugao das fungdes corporativas indispensaveis a realizagdo dos negdcios,
conforme apresentado, para a continuidade da implantagdo das referidas usinas, de acordo com o
investimento aprovado, recomendando sua aprovagao, condicionada a obtengdo do visto juridico.
5. ASSINATURAS: CASSIO SANTANA DA SILVA, Diretor Geral; ADRIANO RUDEK DE MOU-
RA, Diretor de Finangas, e EDUARDO VIEIRA DE SOUZA BARBOSA, Diretor Juridico e de Rela-
¢oes Institucionais. O texto integral do item 2 da ata da 56 Reunido de Diretoria da Copel Servigos
S.A., de 04.07.2023, foi registrado na Junta Comercial do Estado do Parana - Jucepar sob o n°
20234910356, em 26.07.2023.
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PREFEITURA MUNICIPAL DE CURITIBA
SECRETARIA MUNICIPAL DE OBRAS PUBLICAS

CURITIBA

EDITAL DE CONCORRENCIA PUBLICA INTERNACIONAL
N° CP1/029/2023-SMOP/OPP-NDB

AVISO

O MUNICIPIO DE CURITIBA, através da SECRETARIA MUNICIPAL DE OBRAS
PUBLICAS — SMOP da PREFEITURA MUNICIPAL DE CURITIBA torna publi-
co, para conhecimento dos interessados que estd promovendo CONCORRENCIA,
visando a selecio e contratagdo de empresa ou consorcio de empresas para execugio
de obras de infraestrutura viaria do BRT LESTE / OESTE - LOTE 2.3, referente as
ruas SETE DE SETEMBRO (entre as ruas Marechal Floriano Peixoto e Tibagi) e Av.
AFONSO CAMARGO (entre as ruas Tibagi e Zeila Moura dos Santos) e desalinha-
mento ¢ ampliagio da ESTACAO TUBO EUFRASIO CORREA, agdo integrante do
Programa de Mobilidade Urbana de Curitiba - Aumento da capacidade e velocidade
do BRT eixo leste/oeste/sul. A Obra esta localizada no Municipio de Curitiba — Es-
tado do Parana — Brasil. O Valor estimado do Servigo com BDI perfaz o total de R$
39.683.516,92 (trinta e nove milhdes, seiscentos e oitenta e trés mil, quinhentos e
dezesseis reais e noventa e dois centavos). A presente licitagiio realizar-se-a por moeda
corrente nacional (reais — RS$) e os pagamentos serdo realizados, exclusivamente, no
Brasil. Os recursos sdo provenientes do New Development Bank e da Prefeitura. O
Edital e seus anexos encontram-se disponiveis para“download”no site www.curitiba.
pr.gov.br no icone“Licitagdes”ou junto a Geréncia de Licitacdes da SMOP no endere-
¢o abaixo informado, ou ainda na Unidade Técnico Administrativa de Gerenciamento
- UTAG, a Rua Bom Jesus n° 669 — Juvevé — (041) 3250-1436. As informacdes sobre
a Concorréncia Publica serdo prestadas somente pela UTAG, no email: utagndb@
ippuc.org.br. Os envelopes contendo “proposta de precos”e “documentos de habili-
taciio” deverdo ser protocolados simultaneamente no“SERVICO DE PROTOCOLO”
da SMOP, situado na Rua Emilio de Menezes n.° 450 - Bairro Sao Francisco - Curiti-
ba — Parana, até as 09h do dia 14/09/2023. Os envelopes contendo as‘“propostas de
pregos”’serdo abertos em sessdo publica as 09:30h do mesmo dia 14/09/2023, na Sala
de Reunides desta SMOP, situada no enderego acima mencionado.

Curitiba, 02 de agosto de 2023.

MARCELO DE SOUZA BREMER
Superintendente de Implantagio de Obras Urbanas

“VamOS Ser maiS da Helbor e onde a HBR ja tinha
z : um shopping. Ha também a 3A,
pI’O-atIVOS [COm de imoveis corporativos, que tem
parceri aS], eSté na dois prédios em operagdo e ou-
. . ,  lrosseteemconstrugdo.
veia de crescimento O quarto segmento € de Op-
. portunities, que retine trés hotéis,
LUlZ COS ta um deles em construcao, e a ope-
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Corpo de Bombeiros Militar

do Distrito Federal

Diretoria de Materiais e Servicos
Secao de Elaboracgao de Projetos
Basicos e Pedidos de Compras

AVISO DE SOLICITAGAO DE PROPOSTA COMERCIAL
PARA BALIZAMENTO DE PREGOS

0 CORPO DE BOMBEIROS MILITAR DO DISTRITO FEDERAL, no uso de suas atribuicdes
e para o conhecimento publico, solicita aos interessados proposta comercial para
balizamento de pregos, visando obter valor mais vantajoso a Administragéo Publica,
cujo objeto € a possivel “Contratagéo de empresa para execucéo de locagéo ou
venda de MODULOS HABITAVEIS, com fornecimento de pecas, materiais e mao
de obra, compreendendo todas as etapas necessarias a perfeita caracterizagdo do
servigo a ser realizado, para atendimento dos Grupamentos de Bombeiro Militar com
Mddulo Habitavel Tipo Escritério, Médulo Habitavel Tipo Depésito, Médulo Habitavel
Tipo Banheiro”. Os interessados poderdo obter maiores informagdes sobre as
especificacbes complementares, quantidades, dentre outros, em até 10 (dez) dias,
contados a partir da presente publicacéo, pessoalmente no CENTRO DE OBRAS E
MANUTENCAOQ PREDIAL, sito em SAIN - Lote ‘D’ Médulo ‘E’. CEP 70610-600; por meio
de solicitagéo no E-mail: comap.saad@cbm.df.gov.br; pelo Telefone Celular/WhatsApp
(61)99201-5561,das 13has 19h.

Processo 00053-00143727/2023-14.

ROMULO Quinhones Pires - Cel. QOBM/Comb.

Diretor de Materiais e Servigos
\_ Matr. 1400035 J

COMPANHIA DE SANEAMENTO BASICO DO ESTADO DE SAO PAULO - SABESP

Companhia Aberta
CNPJ 43.776.517/0001-80
NIRE n® 35.3000.1683-1

FATO RELEVANTE

A Companhia de Saneamento Basico do Estado de Sao Paulo — Sabesp (“Companhia”
ou “Sabesp”), em atendimento as disposi¢oes da Resolugao da Comisséao de Valores
Mobiliarios (CVM) n® 44, de 23 de agosto de 2021, vem a publico informar aos seus
acionistas e ao mercado em geral que, em reunido do Conselho Diretor do Programa
Estadual de Desestatizagdo (CDPED) foram discutidas as principais diretrizes
do modelo para desestatizagdo da Sabesp, sendo que os principais beneficios
evidenciados, na primeira fase dos estudos, englobam: (i) a adicao e antecipagao de
investimentos para atingimento das metas de universalizag&o; e (i) reducao de tarifas
através da utilizagao de parte dos recursos gerados na transagéo.

Com relagéo ao modelo escolhido para a desestatizagédo, houve concordancia em
realizar uma oferta publica de agbes e foi aprovado o prosseguimento da préxima
fase dos estudos especializados para detalhamento da modelagem escolhida,
a qual estara a cargo da Secretaria de Parcerias em Investimentos. Foi também
recomendado que o assunto retorne ao CDPED ap6s a conclusdo da préxima fase,
para apreciagao e deliberagao dos préximos encaminhamentos.

Com relagao aos investimentos, os dados utilizados pelo IFC tomaram como base
os estudos de comprovagdo da capacidade econdmico-financeira da Companhia,
enviado em dezembro de 2021 para a Agéncia Reguladora de Servigos Publicos do
Estado de Sao Paulo — Arsesp. A época, o montante de investimento necessario até
2033 para a universalizagdo dos servigos de saneamento basico, cobertura de 99%
da populagao com agua potavel e de 90% com coleta e tratamento de esgotos, era de
R$ 47,5 bilhdes. Este valor atualizado pelo IPCA e ja considerando os investimentos
realizados até 2022, representa hoje R$ 56 bilhdes.

A Companhia mantera o mercado informado a respeito dos desdobramentos do
assunto objeto deste fato relevante.

Séo Paulo, 31 de julho de 2023.

Catia Cristina Teixeira Pereira
Diretora Econdémico-Financeira e de Relagdes com Investidores
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Stellantis vai ter 3
carros hibridos e
1 elétrico no pais

Automotivo

Cibelle Boucas
De Betim (MG)

A Stellantis, dona de marcas co-
mo Hat, Citroén, Peugeot e Jeep,
desenvolve no Brasil trés modelos
hibridos de motopropulsdo e um
modelo 100% elétrico, para pro-
duzir e vender automoveis com
essas tecnologias no pais a partir
do ano que vem. Até 2030, o gru-
po pretende ter 60% das vendas
de veiculos hibridos e elétricos.

O desenvolvimento dos mode-
los faz parte do projeto de des-
carbonizacdo da Stellantis, que
tem como metas globais reduzir
as emissoes de gases de efeito es-
tufa em 50% até 2030 e neutrali-
zar 100% das emissoes até 2038.

O presidente da Stellantis para
América do Sul, Antonio Filosa,
disse que todas as marcas do gru-
po terdo modelos elétricos ou hi-
bridos no pais a partir de 2024,
mas os primeiros modelos ainda
estio em definicdo. “Acho que as
primeiras marcas a lan¢ar mode-
los serdo as de maior volume de
vendas, como Fat e Jeep”, disse Fi-
losa. Os carros hibridos e 100% elé-
tricos terdo posicionamentos de
precos diferentes, sendo que Fiat e
Citroén podem ter os precos mais
acessiveis, segundo o executivo.

A Stellantis apresentou a tec-
nologia Bio-Hybrid, que combi-
na uso de eletrificacdo e energia
térmica. As plataformas hibridas
foram desenvolvidas em Betim e
sdo compativeis com todas as li-
nhas de producdo das plantas
da Stellantis — em Betim, Porto
Real (R]) e Goiana (PE).

Cada plataforma hibrida tem
um grau distinto de uso de eletri-
cidade e combustivel, podendo
ter um ou dois motores elétricos,
sistema de alimentacdo externa
elétrica (plug-in) ouregeneracao,
segundo o vice-presidente do Te-
ch Center da Stellantis na Améri-

ca do Sul, Marcio Tonani.

A Stellantis optou por usar no
Brasil a combinacdo de etanol e
eletrificacdo até que a frota se tor-
ne 100% elétrica. “A gente ndo
precisa fazer esse salto de forma
disruptiva. Se fizer isso, a gente vai
simplesmente jogar fora toda
uma cadeia produtiva. Mais de
85% da nossa frota hoje € flex. A
gente soO precisa ter estratégia de
oferecer combinacoes de hibridos
em diferentes niveis”, disse o vice-
presidente de assuntos regulato-
rios para Ameérica do Sul da Stel-
lantis, Jodo Irineu Medeiros.

Segundo o executivo, testes in-
ternos feitos pela Stellantis mos-
traram que propulsio a etanol
emite 18% menos carbono que um
veiculo elétrico abastecido com
energia europeia — considerando
que a energia elétrica na Europa é
obtida com fontes fosseis. Na com-
paracdo com gasolina, a reducdo
das emissoes € de 60%.

Filosa considerou fundamental
nacionalizar os componentes e
fornecedores e descentralizar a in-
dstria para equilibrar a oferta de
componentes no pais. “Com pro-
ducdo local estaremos protegidos
contravariacoes do cimbio, custos
logisticos de importacao. Isso vai
nos ajudar a baixar os custos unita-
rios nos graus crescentes de eletri-
ficacdo”, afirmou o executivo.

O vice-presidente sénior dos
centros técnicos de engenharia pa-
ra América do Sul da Stellantis,
Marcio Tonani, disse que, atual-
mente, apenas o carro 100% elétri-
co ainda nao possui fornecedores
locais para todos os componentes.

A Stellantis fechou o primeiro
semestre com 23,7% de participa-
¢ao de mercado na América do Sul
e de 32,3% no Brasil. A Stellantis
prevé lancar na América do Sul 43
veiculos, sendo 17 SUVs, 9 carros
de passeio, 9 vans e 8 picapes, de
oito marcas - Fiat, Jeep, Peugeot,
Citroén, Ram, Abart, Opel e DS -es-
sas duas Gltimas fora do Brasil.



